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QUANTUM
PROCESS

The science of negotiation

¢ Como podemos saber si Quantu M P FOCesSS e puede ser util y ayudar de verdad?

Le proponemos 2 diagnosticos que tienen cada uno su finalidad precisa y distinta:

Diagnostico n°1 = “Su capacidad negociadora”
Finalidad :
o Identificar si le podemos ayudar a mejorar como negociador con Quantum Process.

e Paso imprescindible para usted para conseguir acceso al diagnéstico n°2 que le dara de forma rapida un
analisis muy interesante de su perfil psicoldgico.

Contestar a las varias preguntas del diagnostico no conlleva ningin compromiso posterior para usted y
constituye un rapido ejercicio de reflexidn sobre varios aspectos clave de su situacion profesional. Le
garantizamos una total confidencialidad sobre toda la informacidn que nos comunicara.

Tiempo requerido para completar el diagnéstico = 4 minutos.

¢.Como le damos la respuesta? :

Se analizara el contenido de sus respuestas y le contactaremos en el plazo mas breve posible después de evaluar
si podemos contribuir a la mejora de su capacidad negociadora.

Diagnostico n°2 = “Su perfil psicoldgico”
Finalidad :

e Proporcionarle informaciones basicas pero muy précticas sobre su perfil psicolégico que le permitiran
conocerse mejor y que le ayudaran a interactuar y negociar de manera mas fluida con su entorno.

..Como le damos la respuesta? :

Conseguira en menos de 2 horas por e-mail un informe completo y personalizado que detallara :

e Las principales caracteristicas de su perfil

e Sus puntos fuertes

e La percepcion que usted genera en los demas (como los otros le ven)
e Sus zonas de desarrollo potencial.
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