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QUANTUM
PROCESS

The science of negotiation

;La practica o nada!

Quantum Process es un método facil de entender y de aplicar en sus principios basicos PERO requiere disciplina, paciencia y mucha
puesta en practica.

En cursos tradicionales de formacion, se calcula que un 85% de los participantes no aplican NADA de lo aprendido! El Gnico
resultado que consiguen esas personas es convertirse en intelectuales del desarrollo profesional (y/o personal). Lo que era una
inversion se transforma en un gasto muy poco rentable...

Quantum Process no se domina en un curso de fin de semana. Decir lo contrario seria un engafio. Su trabajo empieza verdaderamente
con el esfuerzo de cambio de habitos para poner el método en practica y empezar a interiorizarlo poco a poco.

Saber negociar es como saber tocar un instrumento de musica: se puede convertir en un arte que genere muchisima satisfaccién
personal pero requiere un entrenamiento continuo y enfocado.

Todos queremos formar parte del juego, pero pocos quieren entrenar...

Nuestras creencias:

.El conocimiento no es poder si no le ayuda a emprender acciones y solucionar problemas!

La mejor forma de aprender es haciendo.
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